
当サイトのテキスト・画像の無断転載・複製を固く禁じます。

令和７年度 ウェブマーケティングも 従来訪問営業も やる事は同じ

全省庁統一資官庁入札参加とウェブマーケティングを融合営業手法を伝授



ウェブマーケティングと全省庁統一資格どの様な関係が

ウェブマーケティングは不特定多数のユーザーに対し情報を発信する事

全省庁統一資格は資格を有した事で全省庁にむけて入札参加が可能となる事

それぞれに特徴がありますが、まずこれを理解する事が重要。



ウェブマーケティングは不特定多数のユーザーに対し情報を発信する事

自社ホームページ

製品情報 特徴などの説明を行う

興味を示して頂ける様、説明文は丁寧に考える。

閲覧数が増加する様対策を取る。

自社販売サイト

製品情報 特徴などの説明を行う

販売を行うにあたり金額だけでは無く販売方法を工夫する。

お客様に支持頂ける様なキャンペーンなど企画する。

誘導



全省庁統一資格は資格を有した事で全省庁にむけて入札参加が可能となる事

自社ホームページ

製品情報 特徴などの説明を行う

興味を示して頂ける様、説明文は丁寧に考える。

閲覧数が増加する様対策を取る。

全省庁統一資格は入札参加できる最低条件

自社サイトへの呼び込み

全省庁統一資格取得

全省庁に向けたアピールなので、一般に知らせる事でない

ホームページは、省庁にむけた説明文ここが注意

アクションを取り続ける事が重要

誘導



以上の件を実施し 1商材小麦粉エアコンフィルター 売り上げを示す



マーケティングを実践した結果売上分析 小麦粉エアコンフィルター年間売上げ

令和６年度 小麦粉エアコンフィルター全売上げ￥３，０４０，７３６内 ￥７２７，８５０が 有名サイト売上
当社の分析 有名サイトの名前は大きいと思うが、結果的には経験から行った対策が有名サイトでも売上げの伸びとなる。

令和６年 度小麦粉エアコンフィルター全売上げ￥３，０４０，７３６

有名サイトだけで比較した場合 令和６年 前年比７９．６％の伸び

内￥７２７，８５０が 某有名サイト売上２４％



マーケティングを実践した結果 小麦粉エアコンフィルター 売り上げ分析

令和７年度 ３ヶ月で昨年の売上１/３の売上、を確保
当社の分析 有名サイト名前は大きいと思うが、結果的には経験からおこなつた対策が有名サイトでも売上も伸びたと考えられる。

今期は３ヶ月で昨年の１/３売上、を確保

令和７年度 ３ヶ月間で ￥１，１１０，１３０- 売上実績



販売方法を伝授するものです。ご興味があれば問い合わせ下さい。

営業コストは比較的安価です。ホームページをお持ちの方限定です。

商材は、なんでも構いませんが、お伝えするのは、販売して頂ける事が条件です。

小麦粉エアコンフィルター・大型スポットエアコン販売・レンタルは注目

有名サイトへ出展するだけでは、困り事の解決にはなりません。

リピート購入して頂ける商品を考え続ける。

お客様の困り事解決を掲げ差別化された商材を提案させて頂きます。



お問い合わせ

お問い合わせ フォーム □通常  □至急

□製造業工場 □食品 □パン屋さん □店舗 □洋菓子店 □めん製造 □商社
□リネン工場 □自動車産業 □スポーツ施設 □その他（ ）

会社名 ご担当者名

住所 部署 役職

電話番号 携帯電話

E-mail 枚数

ご要望 □現在のエアコン情報をお知らせください。 □暑さ寒さ対策大型スポットエアコン

□ウイルス・菌対策コーテンング済 小麦粉エアコンフィルター □綿対策エアコンフィルター

備考 ご自由にご記入下さい。

お問い合わせ頂まして有難うございます。後程、営業担当よりご連絡致します。

熊本電気工業株式会社

https://www.kumamotodk.co.jp/

0952-53‐1088 FAX 0952‐53‐1077
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